市场调研报告表

	呈              业务主管，

以下为          区域或        行业调研分析报告，请阅读后给予反馈意见。

	调研内容（包括区域经营情况、行业现状等）
	1月14日，去了zzzz路和zz路。zzz路主要是一些服装店，zzz路主要是zzz店。

15日，去了xxx市场，xx路，那边店铺卖的的东西很杂，有做五金、服装、服务行业等.



	调研目标（本次调研的主要目标群体）
	个体商户、批发商户等经营类的客户。



	调研流程（包括调查路线、计划、方法等）
	     每天早上都要先定好当天调查的区域、目标客户，然后准备好调查所需的一些东西（如：宣传单、名片等），到达定好的目的地后对我们的目标客户进行宣传，同时也可以了解一些调查行业的情况等。



	调研对象情况

（包括调研对象规模、资金需求意向、上下游结构、借款用途、还款来源等基本情况、市场分布、产品价格走势等方面的变化）
	北湖南棉路的店铺基本是以零售的销售模式，资金需求主要是换季的时候。但是那边对我们的服务不怎么需求。

     秀灵路那边的店铺零售、批发都做。东博机电城主要是做五金产品的，市场蛮大的。但是去发的时候发现一个问题，就是一些老板不在店里，基本是员工在而已。

      五一路路边的店铺较多，卖的东西也较杂，有五金店、服装店、服务行业、食品店等，那边的店老板大概有30%是老野，这些店主较难沟通。还有，那边的店面大多数经营年限较长，在经营上不怎么需要融资。

	客户口述数据（行业营业额，毛利率等基本数据）
	

	初步结论（对该区域、该行业的总体评价、对个别客户情况的初步分析）
	市场上需要融资的客户还是有的，我们还需继续宣传我们的产品，一些客户对我们这个行业还不是很了解。

总的来说，还得加大宣传力度。



	后续事项及其它（是否需要进行进一步调查及原因）
	

	业务主管督导意见
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