本人性格开朗、稳重、有活力，待人热情、真诚：对待工作认真负责，善于沟通、协调有较强的组织能力与团队精神;活泼开朗、乐观上进、有爱心并善于施教并行;上进心强、勤于学习能不断提高自身的能力与综合素质。在未来的工作中，我将以充沛的精力，刻苦钻研的精神来努力工作，稳定地提高自己的工作能力，与企业同步发展。

6
诚实守信，努力踏实，工作态度认真，有责任心，能吃苦耐劳，有较强的自学能力；虽为应届毕业生，但本人有积极的心态和不服输的精神，好问好学，力争能在平凡的岗位上做出不平凡的成绩。

7
5
本人性格开朗，大方。对事物有敏锐的洞察力;能很好得与人沟通，具有团队合作精神;对负责的工作会付出全部精力和热情，制定缜密计划，力争在最短时间内将目标达成;喜欢挑战，能在较短时间内适应高压力的工作。具有很好的组织能力

我是一名毕业于重庆工商大学的应届毕业生，在学习上，有着扎实的专业基础，勤奋好学，态度端正，通过国家英语4级及计算机2级。在工作上，认真负责，有较强的组织能力，自己常参加各种学生工作来培养自己的工作能力。工作踏实，任劳任怨，责任心强，积极配合上级的任务。在生活上，养成良好的生活习惯。注重扩张自己的兴趣与爱好，锻炼自己的沟通和组织能力。希望尽自己最大努力为公司创造最大利益。
4
本人性格开朗，善于与人沟通交流，为人诚恳，勤奋好学，积极向上，在本科阶段，曾在学生会任组织部长；与同学一起建立了大学生心语协会，任副会长，具有较强的组织能力，沟通能力和团队合作精神。适应能力强，有很强的责任心和团队意识，并具有一定的管理能力。在掌握专业课知识的同时，积极拓宽自己的知识面，了解有关市场营销，现代企业管理，合同法等方面的知识。
3
2
热情随和，活泼开朗，具有进取精神和良好的团队合作精神。在校学生会期间，和其他干事一起组织，策划活动，活动多次受到领导的表扬和认同。

为人乐观，具有良好的团队协作精神，能很快融入群体生活。说到做到，绝不推卸责任;有自制力，做事始终坚持有始有终，从不半途而废;肯学习，有问题不逃避，愿意虚心向他们学习;自信但不自负，不以自我为中心;会用100%的热情和精力投入到工作中。平时喜欢看书，学习各方面的知识，不断地充实自己，自费参加销售培训，提高自己的个人能力我坚信:人生充满着各种各样的困难与挫折，但是这些都不能成为我放弃的理由!

1
-------------------------------------------------------------------- 应届毕业生 --------------------------------------------------------------------          
销售专业丨自我评价





-------------------------------------------------------------------- 有工作经验 --------------------------------------------------------------------          
对工作认真负责，沟通及销售能力强，善于与客户建立良好的关系，具备良好的敬业精神及工作作风,同时本人在以前的工作岗位中销售业绩也一直是名列前茅。尊重领导，团结同事，团队合作意识强，勇于面对挫折及工作中的压力，能适应不同的工作环境!

11
12
从事汽车销售顾问3年，除了在汽车销售技巧，与人际沟通交流能力的提升，最重要的是锻炼了我乐观向上，永不服输的心态。3年里，我也曾业绩不达标拿着底薪过日子，但是更多的是从这些艰难的日子里，我学到更多如何从困境中成长，怎样突破自我！我也做到了，在3年里，11次获销量第一的称号证明了我的努力的价值。    不怕失败，勇于挑战是我最真实的态度，也是我能够让自己在企业的价值更高的原因。
本人接受过正规的专业教育，具有较好的专业功底及文化素养，为人正直、诚恳、诚信度高;处事积极、果断，有较强的心理素质，有强烈的进取心和高度的责任感;在工作中积极进取、脚踏实地，动手能力强，能够高效率完成工作;勇于发挥自己才能，具有较强组织、协调、沟通能力和团队精神;通过一年多在思八达集团(国际教育培训机构)负责市场拓展，个人能力销售能力等得到了很大程度的提高;声音甜美;擅长写作，在大学学校网站有过作品发表，爱好广泛，擅长交际、写作、书法等。

。

13
本人诚实勤恳、积极乐观，能较好处理人际关际，处事冷静稳健，能合理统筹安排生活中的事务，具有较强的学习能力。具备良好的工作习惯、沟通能力、及团队合作能力，十分愿意从公司最基层的工作做起，用三至五年的时间，熟悉业务，磨练自己，掌握相应的经验，然后向高级职位发起挑战。
10
开朗、热情的我，在大学期间参与各种活动，歌唱表演，虽然未能进入决赛，但我从中得到了比赛的乐趣；篮球比赛，享受赛中的刺激与竞争，使我得到许多的感触，技巧是其中的关键点；实习比赛，每个人都有每个人的优势，而我的优势是各科都比较平衡。曾任治安委员、学习委员，获得二等奖学金；对班集体付出不求回报，只为能帮助班集体成长，对每件事都认真负责，做到团结有效率，有一定的协调能力与沟通能力。　
9
8
我是来自广州仲恺农业技术学院经济与管理学院市场营销专业的学生。在大学的四年时光里，我系统地学习市场营销专业知识，如市场营销，市场预测，渠道管理，国际商务沟通，财务会计，公共关系，财政与金融等，奠定了扎实的专业基础，培养了较强的自学能力。在校期间曾荣获2002-2003年度“学习积极分子”称号及三等奖学金,2005-2006年度“三好学生”及二等奖学金。我酷爱学习外语，并于2005年1月通过了大学英语六级考试，具备良好的英语听、说、读、写能力。我能熟练地使用计算机，熟悉Word、Excel、Photoshop等软件的操作。



两年上市国企制药生产线管理经验，三年销售团队带队经验，好的市场分析与营销策划能力、政策理会与执行力； 
创新的营销思路拓展客户群；能有效地对目标客户进行分级管理，并指导下属如何正确向顾客传递公司产品及企业文化等信息；
能组织并主持产品推广会议；良好的沟通能力、影响力及处理人际关系能力。 

	
20
性格开朗、乐观，工作积极性强，只要是上级交给的工作任务都尽可能按时按质完成甚至提前超额完成；是工作步伐快的人，不喜欢拖泥带水，但为人较为急噪，语速较快。希望能在一间发展前景较好的公司发挥所长，在自我成长的同时为公司带来效益共创双赢。投资、保险公司请勿打扰！
	
19
本人具备销售人员应具有的素质：积极，自信，大胆，沟通力强。专业的产品知识、谈话技巧、商务礼仪。成熟稳重，责任心强，心态稳定，敢于担当重任；
有一定的营销与管理经验，接受能力强，能迅速接受新的理论与技能，不受经验限制；
身体健康，能够做到处世不惊，善于处理意外突发事件
具有较强的系统分析能力和市场判断力；
有较强的团队管理能力和作战意识，能充分理解和执行公司领导的市场策略；
能够按公司要求对销售指标按照市场实际情况进行有效的分解及达成。

18
1. 熟悉连锁和专业线市场操作及销售模式。 　　
2. 全面培训新员工以及在职人员的晋升培训。 　　
3. 可针对加强产品专业知识、沟通技巧及品牌服务优势等方面的培训。 　　
4. 建立完善的培训系统，制定培训计划并组织实施。

17
本人有干劲,有梦想；敢追求,敢挑战,敢拼搏，能够吃苦耐劳；性格开朗，办事积极主动；有一定的策划能力和组织工作能力，注重团体合作,有奉献精；能迅速适应各种环境，并融入其中；敬业，相信高度的社会责任感能使自己适应于任何岗位！

15
非常热爱市场销售工作，有着十分饱满的创业激情。在两年从事陶瓷市场销售工作中积累了大量的实践经验和客户资源。与省内主要的二十多家陶瓷经销商建立了十分密切的联系，并在行业中拥有广泛的业务关系。在去年某省的陶瓷博览会上为公司首次签定了海外的定单。能团结自己的同事一起取得优异的销售业绩。

16
1. 为人开朗豁达，较强的沟通能力;在工作上有拼搏精神，注重团队合作。 　　
2. 有良好的英语撰写能力及流利的口语对话。 　　
3. 两年以上外资企业市场部经验，可以出色的完成全年促销方案，能控制每一项活动规划、执行、结案。最终使公司销售额有所提高。
14
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