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开启成功之门之职业生涯
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人的一生就只有一次，不好好把握，将来自己一定会追悔莫及。一本书中这样写到：一个不能靠自己的能力改变命运的人，是不幸的，也是可怜的，因为这些人没有把命运掌握在自己的手中，反而成为命运的奴隶。而人的一生中究竟有多少个春秋，有多少事是值得回忆和纪念的。生命就像一张白纸，等待着我们去描绘，去谱写。于是，我经过一番深思熟虑之后，我决定把自己的未来好好规划一下，这样才能让我的梦想更快实现，让我在前进的道路上捷足先登。






换          边
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2.1  学校环境分析

——教育一流，硬件齐全

我现在就读的是株洲市工业学校的电子商务专业。我校的电子商务专业开设于2010年，校内电子商务教师均为双师型，在优秀教师的教育下，同学们不断提高自身的素质还快速的提升了专业水平。同时，学校还会经常组织各种活动来锻炼同学们的团结、组织能力。开展一些技能竞赛来检测提升同学的技能知识，培养学生的专业修养。学校更是开设了早操与课间操来锻炼同学吃苦耐劳的精神，为了能让早操和课间操更好的进行，还修了柏油跑道，为同学们提供了更好的教育环境。

2.2  家庭条件分析

——出生贫寒，勤劳俭朴
我来自邵阳市的一个小县城，它也是一个繁华的“商贸之城”。家中有三个老人、还有一个小我十一岁正在上小学的妹妹。父母面对着沉重的经济压力并没有选择退缩，而是一直坚持着办了一家收益并不算好的服装生产厂。仅仅初中毕业的爸爸妈妈，没有好的口才能力，但是凭着他们的勤奋与努力，在这个竞争激烈的小县城，承受着巨大压力，支持我的学业。让我深深的体会到爸爸妈妈的艰辛，也懂得了创业的艰难，所以萌生了一个想法，把自家生产的服装推向更具潜力的市场。

2.3  社会分析

——行情高涨，形式喜人

2012年的双十一期间，阿里巴巴集团宣布双十一支付宝的交易总额为191亿，同比2011年比增长260%，其中天猫交易额为132亿，淘宝为59亿。

以上资料说明了：经济的发展和科技的进步已经成为电子商务无比广阔的前景。在全球信息化的今天，各国的电子商务不断进步，成为国际通行的一种商务模式。因此，电子商务迅速崛起，网上交易也步入一个新台阶。而现阶段电子商务的主要客户群是80-90后的年轻人，网销市场需求大，很多企业看到这一市场价值都跃跃欲试。

具专业人员研究发现全国每年童装销售量在36亿件左右，并且在近两年保持以8%的速度增加。童装消费需求量的增加也使童装产业在近几年速度的得到展。同时，随着80-90后的年轻人成家立业，网络销售童装市场需求量也逐渐增加，成为网络销售最具潜力的市场。
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3.1  目标确定

——目标，我的前行灯

据统计，2012年中国童装消费市场已超1000亿，预计至2015年，中国童装市场将达到1200亿，童装市场一直被业界公认为是“服装行业的最后一个金矿”。看到这一信息，作为电子商务人员的我，也有了跃跃欲试的想法，原本就有家庭资源我看到这一童装市场后，信心更是满满的了！早已产生地想法，也变得更加坚定了，那就是开一家网店与实体店相结合的一家童装品牌服饰、并且成为国内有影响力的品牌，同时还能走向国际贸易的一个童装服饰品牌。

3.2  构建台阶

——脚踏实地 步步为营
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第一阶段：

时间：

     在校期间
目标：

     ①认真学习，打好基础

  ②提高自我能力

  ③了解网店的开店模式以及运营模式


措施：

1、上课认真听讲，完成好老师布置的作业，利用课余时间补习英语，重点学好国际贸易和网上零售等专业知识，毕业前拿到计算机等级证、英语等级证、电子商务等级证。并且，在这期间多上网了

2、在班上担任学习委员，认真管理班上的日常情况。并积极参加学校与班级组织的活动，通过这种方式来锻炼自己的社交能力、培养自己的团结协作意识和积极乐观的精神。
 3、利用课余时间去社会上派发传单、做促销员、以及担任推销员，并且利用寒暑假去服装工厂做流水线，来培养自己吃苦耐劳的精神，积累自己的社会经验，并且了解网上销售的开店模式、运营模式，以及服装生产厂的模式。

4、还会利用周一至周日晚上的时间去参加英语兴趣培训班，提高自己的英语水平，改正在学习英语中的懒惰习性。

第二阶段

时间：

     毕业后1-2年（实习期间）
目标：

       ①深入了解一些企业运营方式以及配送模式

      ②累计人脉和经验

      ③并且让自己的网店初具规模化

措施：

1、毕业第一年，接受学校推荐的实习单位——上海热风集团，在这实习期间我会虚心学习推销技巧，了解企业的管理与经营模式。

2、毕业第二年，进入一家实体店与网店相结合的单位工作，主要担任发货与调货之间的工作，并且预算网店的销售。同时在工作之余去了解学习网店的装修、与产品的描述。

3、在实习的二年里，我会多于人沟通，并且多参于同事与朋之间的聚会，达到扩充人脉的效果。

4、利用业余时间来整理与销售淘宝店铺内的商品，为以后管理淘宝店铺以及信誉打好基础。并且以大中型网店进行运营。

第三阶段

时间：

     毕业后3-5年
目标：

      ①紧抓服装生产质量

      ②申请自己的品牌、网站

      ③拥有自己的分销商。
措施：

整理自己实习期间累计的经验，为自己制定一个具有良好口碑的网站，并且广招分销商。

严抓自己生产厂的生产质量，并在此期间向工商局申请自己的服装品牌。

并且在这期间我会多看多学一些管理方面的书籍、视频，提高自己的管理水平能力。还会利用网上资源建立一些交流平台，将自己的人际关系得到良好的提升，累计到更多有价值的人脉。

第四阶段

时间：

     毕业后6-12年
目标：

      ①开起自家品牌的童装服饰实体店
      ②让自己的童装服饰品牌成为国内名牌

措施：

调查市场，并且将自己的网店与实体店相结合，开一家以自家生产为品牌的童装服饰店。
在实体店出现以后，更具不同的地区做出不同的活动，争取做出自己的品牌名声，成为国内的名牌童装服饰。

第五阶段

时间：毕业后12年
目标：

      ①扩生产，抓质量

      ②让自己的童装服饰品牌走向国际贸易市场

措施：

在前面都完成的基础上，我会扩大自己生产厂的生产，加强质量与管理，加大市场投放，不仅限于局中国童装服饰市场，并且以入驻国外市场为主体，以多种销售模式为并存的方法来进行销售。

总结：
也许未来的发展趋势有所不同，就算再不相同，我也相信，我的学习规划和职业规划绝不会因此而荒废，因为我为自己的未来设定好了一个很挑战力阶段，就算以后遇到再大的挫折我也不会轻言放弃。
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——前途似锦否，始终不言弃

也许未来的发展趋势有所不同，就算再不相同，我也相信，我的学习规划和职业规划绝不会因此而荒废，因为我为自己的未来设定好了一个很挑战力阶段，就算计划赶不上变化，但是我依然相信只要坚持自己的梦想总有实现梦想的一天，只是时间的长短不同了而已。因此我不会轻易改变我的梦想，就算没有在预期的目标中完成，那么我也会用更多的时间充实自己，为实现自己的目标而努力。


不管在这条漫漫道路上有多少坎坷，都必须时刻铭记着自己的梦想，因为只有坚持自己梦想的人才会有可能真正的遇到成功，那些坚持到一半的人是最大的失败者，因为他有勇气迈出第一步，但他却没有坚持不懈的精神。而那些连第一步都不敢迈出的人最为懦弱，因为他连开始的勇气都没有，那么他拥有再大的梦想又有何用呢？

因此，我们不要做一个语言上的巨人，行动上的矮人。从现在开始就好好规划自己，为自己的未来打好基石，让自己在以后的道路上走的更远更长，开辟一道属于自己的航线。

序言
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附文：个人资料
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——全面了解我，更易于成长








我是一个活泼开朗、直爽率真的女孩。做事果断、独立且坚持原则。不管做什么事，都能尽自己最大的努力去完成，不会轻言放弃。


有时，我喜欢一个人在安静的小路上散步，思考生活中的一些问题，和未来人生的目标。有时，我也会和朋友一起打打羽毛球、谈谈心。有时，会独自一人坐在窗前静静享受一本好书给我带来思想上的洗礼。





1.1我的性格  我的爱好








1.2 我的优点  我的缺点





优劣￡并存











性格￡爱好








我为人和善，做事细致认真，有一种不达目的誓不罢休的执着。有较强的团队合作意识、动手能力及接受能力较强，同时也具备较强的心理承受能力，能吃苦耐劳，喜欢挑战自我完善自我。


人无完人，金无足赤。我也有自己的缺点。我记得老师说过一句话是学不好数学的同学是因为逻辑思维不够强，学不好英语的同学是因为比较懒。虽然我数学成绩比较好，但英语却是我的死穴。此外，我有时说话会过于直接，没有考虑到别人的感受；有时也容易情绪化。











扬长避短











1.3 自我总结








能够正视自己的缺点也是一种成长。为了使自己更加优秀，因此，我将会扬长避短，发挥自己的优势，改掉懒惰的习惯，减少情绪化，在生活中学会多替别人着想，建立良好的人际关系。将自己的不足加以改进，完善自我。





毕业后


（6-12年）











开创自己的实体店。使自己的童装服饰品牌成为国内名牌。








毕业后


（1-2年）





实习期间，深入了解一些企业运营方式以及配送模式，让自己的网店初具规模。








毕业后


（3-5年）





结合家里的服装厂，严抓生产质量、同时申请自己的品牌、网站，并拥有自己的分销商。








在校


期间





学好技能知识，提高自我能力，了解网店的开店模式以及运营模式。





毕业后


（12年后）








扩生产，抓质量。并且让自家的童装服饰推向国际贸易市场。














