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· 能够独立完成项目的策划、开发与实施及促销计划的评估和改进。
· 敏锐的市场洞察能力，应变能力，谈判技巧。
· 团队组织能力，快速开发经销商资源的能力。
· 电脑操作熟练，掌握并能熟练运用OFFICE系列办公软件。
· 良好的人际关系、具备较强的谈判技巧、营销策略能力。
· 擅长大客户商务谈判、大项目运作等；能从零搭建项目团队
· 良好的数据分析能力，能够通过数据作出相应策略。
· 英语能力良好，听说读写优秀
XXX（广州）贸易有限公司                    2012.06-至今
大区经理（BD）
· 参与公司每年BD市场的战略规划，负责大客户商务合作谈判。
· 根据公司的发展需要，确定公司的商务拓展计划，并公司内部完成沟通并确认。
· 负责各大经济贸易生意开发规划，新经销商的开发及维护。
· 独立负责目标客户和战略合作客户的前期联系、客户资料收集、跟踪联系、市场考察、开发洽谈工作。
· 分析公司项目的利润模式，分解销售指标并完成计划。
· 经销商进销存管理，策划区域开发计划及方案并进行实施。
· 开发新经销商与谈判，提高公司市场份额。
工作业绩：
· 有较好的人脉资源，较强的BD拓展能力，有良好严谨的做事风格。
· 负责福建省、湖北省、江西省、湖南省、河南省、陕西省、上海区域开发共完成销量1000万。
· 超额完成公司市场份额目标，积累优质客户。
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